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经营痛点 解决方案 数字门店项目收益项目背景
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「智慧数字门店」项目背景

2020年一场疫情让实体店迎来了闭店潮，实体门店生意越

来越难，提高营业额、解决经营难题是每个实体店老板的最

大需求。

与此同时，国家第十四个五年规划和2035年远景目标中也

提出：加快数字化发展，建设数字中国。在很多重大会议上，

各国强调，数字经济对实现2030年可持续发展议程至关重

要。

数字化转型是大势所趋，对于商家来说，怎样才能跟上数字

化浪潮，不被时代所抛弃呢？ 于是，支付宝和微信响应国家

号召，为帮助实体商户做数字化转型，给出百亿补贴给服务

商，携手全国服务商助力实体商家解决经营难题。



支付宝
&微信

创业
者

两者合作关系（属于支付宝和微信的ISV
服务商，负责在支付宝微信
的支付入口上，做智慧数字
经营系统的技术研发）

（属于支付宝和微信的普通
服务商，负责帮商户开通支
付宝和微信收款码的智慧数
字经营门店，赚取支付宝和
微信的官方奖励）

「人如云」与微信支付宝的关系

人如
云

人如云为创业者提供智慧数字经营
系统和项目培训，帮助创业者申请
成为支付宝和微信的普通服务商。



「智慧数字门店」项目是什么？

你作为微信和支付宝的官方服务商，帮助线下实体
商家升级成为智慧数字门店，安装智慧数字经营系
统，你赚取微信和支付宝官方的巨额补贴

一句话概括：

传统门店和智慧数字门店的区别：

【传统门店营销方式单一，经营方式传统，智慧

数字门店帮助商家在支付入口搭建了智慧数字经

营系统，可以帮助商家做优惠券发放/会员储值/

积分营销/搭建自己的线上商城和外卖配送等等功

能，解决商家的经营难题。



「智慧数字门店」项目收益测算

业务地盘

商户数 客单价 日均支付笔数 日均支付金额 点餐渗透率 日均点餐笔数 门店桌码数 日常营销活动 日常核销券数

1000 50 50000 2500000 80% 40000 10000 30-3 15000

商户画像：
单商户50笔交易/天
微信40%点餐渗透率
支付宝40%点餐渗透率
每店10张桌码
30% 支付券核销

商户经营画像参考

收益模型（智慧数字门店）

奖励类型 类型/ROI 成本价 签约价 收益基数 收益计算 收益小计

拓店奖励 门店 - - 200/店 200000 200000

持续性奖励

支付 0.2% 0.38% 0.18% 4500

21800
微信扫码点餐 - - 0.3 4800

支付宝扫码点餐 - - 0.5 8000

DT/智慧经营 - - 10%券核销 4500

一次性奖励 物料 - - 5 50000 50000

收益汇总（年）

7957000

250000

8207000

持续性奖励

一次性奖励

年总收益

备注：收益模型仅作为商业价值的参考，不作为最终结算依据，以实际作业情况及返佣账单为准



商户流水返佣奖励

商户使用支付宝/微信收款，作为推广宣传的服务商可获得支付宝微信
奖励的所有商户交易流水金额0.18%--0.4%作为佣金（流水返佣）。

举例：

若服务商短期内推广门店数量为1000家，商户的日均交易流水为3000元，按最低0.18%的
流水返佣计算，则这些商户每年为服务商创造的官方流水奖励为：3000元*365天*1000家
*0.18%=1971000元。
（长期有效。只要商家持续使用微信/支付宝收款，服务商长期拿官方奖励，交易不止，返
佣不止。）



优惠券核销奖励

商户可设置在消费者支付前/后，给消费者发放优惠券，服务商获得消
费者优惠面额的10%官方奖励。

举例：

若服务商短期内推广门店数量为1000，其中使用优惠券吸引客户复购的门店数量为500家，
商户设置给店内客户发放满100减10元优惠券，每天使用优惠券复购的消费者数量为15个，
则这些店每年为服务商创造的优惠券核销奖励为：10元*15个*365 天*500家
*10%=2737500元。
（长期有效。交易不止，奖励不止。）



扫码点餐奖励

为商户接入扫码点餐，支付宝奖励拓店奖励200元/户，桌面张贴物料
补 贴为5元/张，顾客使用扫码点餐消费，服务商将获得0.5元/笔（支
付 宝），0.3元/笔（微信）。

举例：

若服务商短期内推广门店数量为1000，其中可开通扫码点餐门店数量为300家， 每家店支
付宝扫码点餐50笔，平均每店有10张桌子，则这些店每年为服务商创造的扫 码点餐奖励为：

①拓店奖励=200元*300家=60000元；②桌码补贴=5元*300家*10张=15000元；

③点餐奖励=0.5*300*365天*50笔=2737500元 则扫码点餐可得总奖励为60000元+15000 

元+2737500元=2812500元。

（支付宝扫码点餐2021.4.1日---2022.3.31日有效，基本按年调整奖励机制）



系统收益

服务商帮商户做智能收款码的升级，帮其搭建智慧数字经营系统，解
决营销难题。服务商可自主决定是否向商家收费。

举例：

若服务商短期内推广门店数量为1000，一家店收取800元，则系统收益为

800000元。



招商收益

服务商招募一二三级代理，为代理商开通系统账号，共同拓展商户。

举例：

若服务商短期内招收代理20位，一位代理商收取1万--3万元不等，则服务商收 益为20万--
60万元。同时，服务商可在后台自行定义代理商的返佣规则（例如对代理商实行流水和优
惠券奖励---三七分成，五五分成等），对下属代理商们有管理权限



引流

拓客

复购

降本

增效

「人如云」解决商家经营五大核心问题

人如云



4 客户复购难

5 同行竞争激烈

6 巨头平台压榨

1房租人力成本高

2引流拓客难

3现金流压力大

「实体门店」经营痛点



传统门店

新客户消费提高30%

数字门店 传统门店

老客户复购50%

数字门店 传统门店

运营成本降低40%

数字门店

「人如云」提高实体门店核心竞争力

「人如云」一家专注于线下商户数字化转型的移动互联网公司，以移动互联网和云计算技术来变革线下商业的管理和营

销模式，帮助实体门店完成数字化转型，实现线上加线下一站式的营销解决方案，力求以最先进的技术，持续为商户提

升经营业绩、管理效率和消费者体验。



服务商支付码

会员营销

线上储值

自营外卖

线上商城

服务通知

发放优惠券

扫码点餐

「人如云」4大营销系统、八大营销功能



线上+线下全域流量销售

提升消费者购物的便捷性

突破购物空间限制

「人如云」线上+线下全域流量经营方案



线上商城系统

线上商城系统
商家可以在线提供商品展示，消费者

可直接下单购买并实现商品自提或三

方配送的模式

传统实体门店的痛点

a：房租成本高 b：销售区域限制

核心优势

a：线上线下结合销售 b：突破购物空间限制
c：提升消费者购物便捷性

线上产品库展示 商品下单页面



储值是商家常用的一种锁

客方式，消费者无需到店

即可完成在线充值

现金流是商家经营中很重

要的一个指标，储值可以

帮助快速回笼资金

储值是商家快速回笼资金的一种高效方式，并且可以实现长期锁定客户的功能，当下越来越多的实体门店开始设计自己

的储值方案，传统的储值方案需要客户到访才能完成，大大降低了储值效率

线上储值系统

「人如云」线上储值系统



线上储值系统

线上储值系统
储值是商家快速回笼资金的一种高效

方式，并且可以实现长期锁定客户的

功能

传统实体门店的痛点

a：客户复购难 b：现金流压力大

核心优势

a：长期锁定客户 b：快速回笼资金
c：线上储值更方便

充值有礼首页展示 充值活动页面 支付页面充值提示



私域流量

私域流量构建

收集线下流量，搭建实体商户自有的私

域流量系统

私域流量运营

运营已有私域流量数据，让客户产生更

多复购场景

私域流量拓展
增加客户粘性，实现更多老带新的新流

量拓展

私域流量共享
商户之间私域流量的互通共享，通过互

惠互利的方式实现流量之间的平等交换

「人如云」助力商家搭建私域流量



「人如云」10000+客户的共同选择



企业使命
让营销更智慧让经营更简单

企业宗旨
让天下没有难开的店

企业愿景 助力实体商户

完成数字转型 让再小的店

也有自己的营销 系统

「人如云」10000+客户的共同选择



智慧数字门店
让营销更智慧，让经营更简单

实体门店

「微小程」助力8000万实体门店

完成数字化转型

「人如云」助力实体门店转型数字化



服务商案例



商户案例



商户案例



公司简介



资质证书



公司团队



开店就用人如云


